¥ Cea mai mare participare de pana acum! 155 de participanti, majoritatea coordonatori

de atragere de fonduri, directori/presedinti, staff cu responsabilitati directe in

atragerea de fonduri din comunitate

16 ateliere pe teme de atragere de fonduri

¥ 20 de invitati speciali din randul practicienilor in atragerea de fonduri si reprezentanti
ai sectorului de afaceri

¥ un exercitiu de strangere de fonduri in cadrul cinei care a mobilizat peste 1300 ron
cash si sponsorizari in kind in materiale de constructii stransi in mai putin de 2 ore de
participanti pentru 4 cauze.
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Multumim tuturor celor care au facut seara Conferintei una amuzanta, dinamica si mai ales
generoasa! A fost un exercitiu util si mai ales o seara motivanta pentru multi dintre participanti!

Conferinta de atragere de fonduri din comunitate a avut anul acesta ca partener unic
AEGON Asigurari de Viata.

Informatii extrem de valoroase despre cum pot folosi Internetul
Exemplele si discutia au facut atelierul foarte interesant!
Multa informatie utila, cred ca pentru mine a fost cel mai util atelier din Conferinta!

Oameni cu multa experienta, devotati nu numai companiilor lor, dar mai ales comunitatir.
Prestatia invitatelor a fost foarte buna, oneste, deschise spre comunicare, deschise la
intrebari si receptive la raspunsuri

Multe informatii valoroase din interiorul companiilor vis-"-vis de procesul decizional
Peste asteptari, am aflat informatii noi, 0 noua viziune asupra abordarii unei companii

Am putut evalua daca sunt compatibila cu acesta personalitate a omului de fundraising
Am aflat atatea informatii si ma simt motivata!

Oamenii astia sunt super cool! Nota 10! Toate intrebarile pe care le aveam si-au gasit
raspunsul!

Atelierul a fost mult peste asteptari, plin de informatii utile. Sunt foarte multumita! Felicitari!
Idei absolut utile pentru FR-ul organizatiei in cultivarea donatorului. Am inteles acum
esenta!

Genial! Ador umorul lui Catalin!

Foarte practic m-a ajutat sa regandesc unele mesaje de FR ale organizatiei
Mi-a raspuns la intrebari, acum am mai multe idei
Ceea ce am invatat azi la acest atelier sunt lucruri care intradevar m-au pus pe ganduri



Au primit de asemenea aprecieri: Colecta stradala, Strategie in atragerea de fonduri, Online
fundraising, Cei 4P in marketing si fundraising, Organizatii care strang fonduri la superlativ, Ban la
ban trage, Vindem obiecte cu valoare sociala, Cum faci o solicitare fata in fata care deschide
inima si punga donatorului?, Donatori sportivi.

Principalele asteptari, care au si fost atinse in Conferinta au tinut de:
¥ ateliere cu subiecte interesante si abordate profesionist
¥ acces la informatii noi si utile pe teme de atragere de fonduri din comunitate
¥ acces la experiente practice ale unor fundraiseri cu experienta relevanta
¥ crearea unui spatiu de interactiune si cunoastere a altor organizatii / networking

Una dintre asteptarile mentionate de participanti a fost accesul la teorie legata de atragere de
fonduri, dar combinata cu aspecte practice legate de atragerea de fonduri. Au fost mentionate
frecvent ca fiind utile si importante experientele personale, studiile de caz, exemplele si situatiile
cu care s-au confruntat invitatii si participantii, tips and tricks, sfaturile utile.

lata ce spun participantii legat de masura in care conferinta a raspuns asteptarilor lor:

workshopuri profi, subiecte interesante

da, pentru ca a atins toate punctele fierbinti dintr-o organizatie

da, a fost instructiva, ne-a provocat sa gandim, ne-a stimulat sa actionam

da, pentru ca am aflat foarte multe informatii despre FR, studii de caz si exemple, povesti de

viata. Am reusit sa imi structurez cunoastintele deja avute, sa dobandesc altele noi si sa-mi

evaluez activit de fr

¥ da, mi-a permis accesul la experientele unor profesionisti din domeniu, la experientele si

opiniile colegilor din mediul ong.

da, plec acasa cu cateva idei concrete si cu destul de multe directii de studiat mai in detaliu.

¥ da, subiecte interesante, speakeri foarte bine pregatiti, multe informatii noi si actuale,
organizare foarte buna.

¥ da, m-am energizat asa cum imi doream, mi-e mai clar ce prioritati voi avea, am intalnit
oameni care reusesc sa faca FR.

¥ da. Ma asteptam la networking si am facut asta. Mi-a placut mult impartirea atelierelor pe
incepatori si avansati

¥ fundraiseri au reusit sa insufle pasiune loe pentru acest job

¥ da, la fiecare atelier la care am invatat cel putin un lucru nou

¥ da, am aflat lucruri noi. Am descoperit profesionisti. Am descoperit lucruri care pot fi usor

aplicate cu vointa
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Acolo unde Conferinta nu a raspuns in totalitate asteptarilor participantilor, referirile

s-au facut in special la oferirea a mai multor detalii / informatii pe teme specifice din Conferinta:

¥ Doresc un curs pe FR si unul pe utilizare instrumente de economisire. As fi dorit sa aflu mai
mult "cum"”. Am aflat mult "ce".

¥  Ma asteptam la mai mult input pe partea de FR digital.

¥ Intr-o oarecare masura;

¥  Ma asteptam la ateliere cu mai multa aplicabilitate practica pe partea de online fundraising;
restul atelierelor la care am participat au fost bune si foarte bune

¥ da, a fost ok doar ca e nevoie de mai mult timp si specificitate in temele abordate



Participantii ar recomanda conferinta in special pentru oportunitatea de networking D ocazia de a
cunoaste alti oameni care fac fundraising, de a avea acces la expereintele participantilor, pentru
ca evenimentul poate da un impuls de energie si motivatie sau pentru ca poate schimba

perspectiva.

Alte motive pentru care participantii ar recomanda conferinta tin de specializare, informare, acces
la metode noi de atragere de fonduri; pentru nivelul diferit de informatie oferita celor care sunt la
inceput in atragerea de fonduri si celor care au deja experienta in acest domeniu.
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da, consider conferinta un mediu extraordinar pentru networking si informatii

da, pentru informatia foarte valoroasa si utila

da, pentru ca participarea la conferinta e o investitie foarte buna in viitor.

da, sunt solutii si tehnici de fundraising de care colegii mei nu le stiu inca

da, deoarece ai ce invata si poti cunoaste oameni minunati

da, informatii diverse potrivite si pentru incepatori si pentru avansati

da, pentru ca schimba perspectiva

da, este un prilej excelent de a te intalni cu alti fundraiseri si a schimba informatii,
da, pentru ca poate sa-si inteleaga mult mai bine rolul in organizatie

Motivele pentru care participantii au ales sa vina la Conferinta:

Pentru a vedea cum strang alte organizatii bani, care sunt metodele si practicile de
atragere de fonduri folosite

Pentru dezvoltarea abilitatilor de atragere de fonduri

Pentru networking si prezenta in Conferinta a unor speakeri din mediul ONG cu
experienta indelungata in atragerea de fonduri si a unor reprezentati ai sectorului de
afaceri

Datorita cunoasterii evenimentului din editiile anterioare

Cel mai frecvent au fost mentionate aspecte care tin de
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metode si tehnici de atragere de fonduri

aspecte punctuale legate de aceste tehnici (instrumente online de fundraising), idei
pentru evenimente sportive care sa atraga fonduri sau colecte stradale care pot
strange bani daca sunt bine gandite.

aspecte legate de strategie si evaluare in atragerea de fonduri

de scriere a unui mesaj de atragere de fonduri

aspecte legate de construirea unei relatii cu donatorii

modul de abordare a relatiei cu 0 companie

Ifitis to be itis up to me! (Daca e sa fie, depinde de mine!)
Ca fundraiser nu trebuie niciodata sa renunti CERE CERE CERE, vor fi mereu urcusuri cat si

coborasuri, trebuie sa vorbesti din stomac atunci cand ceri fonduri
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Faptul ca nu trebuie sa renunti

Sa nu-ti fie teama sa incerci

Doar cu incredere, tenacitate si o puternica motivatie poti deveni un bun FR
ca pot sa cer mult, mai mult

In FR trebuie sa fii ingenios si creativ,

Nu exista o reteta perfecta de FR, fiecare isi dezvolta propria strategie;



¥  Sa planific mai bine ce am de facut, e important sa ma uit cu atentie la potentialii donatori are
vibreaza cu misiunea organizatiei, € nevoie sa constuiesc mai mult cu echipa interna de
implementare programe de atagere potrivite.

¥ Ca se poate- pot sa spun ca am primit un boost de incredere.

¥ Sagandesc FR ca proces, in termeni mult mai pragmatici, tinand cont de perspectiva
donatorului, si totodata sa nu elimini ‘emotionalul’ din mesaj.

¥  Fundraisingul esta pana la urma o meserie. Oamenii pot fi convinsi. Ar trebui sa exploatam
mai mult expertii prezenti la Conferinta

¥  Meseria se face cu pasiune, incredere si indrazneala

Participantii au evaluat conferinta in ansamblu ca fiind excelenta si buna sau foarte buna!

Ca si modalitati de imbunatatire a Conferintei au fost mentionate:

¥ Organizarea mai frecventa a conferintei, prelungirea perioadei de desfasurare

¥ Invitarea mai multor speakeri din afara tarii care vin cu o experienta avansata din regiune

¥ Invitarea in plus a unor companii care nu sunt de top si care au exemple de implicare in
comunitate

¥ Organizarea unor sesiuni mai lungi care sa permita detalierea unor termeni importanti pentru
care nu a existat intotdeauna suficient timp in cadrul atelierelor

¥ Pregatirea unui numar mai mare de ateliere pe tema centrala a Conferintei

Cele mai utile aspecte din Conferinta au fost:

¥  Networking-ul, continut actual, specific, directionare spre surse, studii de caz

¥  Tips and tricks pe diverse metode de atragere de fonduri, sfaturile utile, lucrurile practice
¥  Prezenta reprezentantilor unor companii mari, care au prezentat experienta de FR si din
perspectiva lor

Intalnirile cu practicienii cu expereinte indelungate si succese in fundraising

informatiile pe care le-am primit vis-" -vis de abordarea/relatia cu donatorii

Prezentarile utile si motivante ale oamenilor de succes din FR

Partea de relationare cu ceilalti fundraiseri

Noutatile legate de abordarea unor metode de FR
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Conferinta de anul acesta a fost una speciala si pentru noi:

Intr-un an de criza participarea a fost cea mai numeroasa, ceea ce este o veste buna din mai
multe motive: organizatiile inteleg ca e un moment important in care trebuie sa se mobilizeze si
atragerea de fonduri din comunitate pare o preocupare pentru multe dintre ele

Numarul practicienilor in atragerea de fonduri este in crestere. Organizatiile incep sa se
profesionalizeze. Tot mai multe fac atragere de fonduri, iar cele cu experienta incep sa contureze
roluri specifice pe metode de atragere de fonduri sau tipuri de donatori.

Experientele de atragere de fonduri devin tot mai complexe, nivelul discursurilor in ateliere / studii
de caz / intrebari ne face sa credem ca fundraisingul creste si se diversifica in Romania.
Invitatii si participantii au experiente extrem valoroase care dau continut Conferintei.



Participantii privesc evenimentul ca pe unul de traditie, exista deja cercuri de fundraiseri care
privesc Conferinta ca pe un eveniment annual de update pe fundraising si intalnire cu ceilalti
fundraiseri!



